Logistika
VyhodnejSi satelitny

Podla vyjadrenia
odbornikov z Vy-
skumného Usta-
vu dopravného
(VUD) v Ziline
zavedenie myta
na  Slovensku
rone  vynesie
2 az 4 mld. ko-
ran. , Zavisi to od rozsahu cestnej siete, ktord bude
spoplatnend, a vysky sadzieb myta pre jednotlivé
kategoérie vozidiel. Podla nasich analyz je pre Slo-
vensko vyhodny satelitny systém. PouZiva Standard-
nt komunikaénu siet, ktord umoziiuje napr. spravu
parku vozidiel, nudzové volanie alebo sledovanie
nebezpecného tovaru, povedal Jan Mikula, odborny
pracovnik VUD. Podla jeho slov bude dbleZité, na
ktorych cestnych komunikéciach sa bude myto vybe-
rat. Bud to budu len dialnice, alebo k nim pribudnd
aj vybrané Useky ciest I. triedy. Dal$i variant uvazuje
o dialniciach, véetkych cestach I. triedy a o cestach
pre motorové vozidla. Tento variant vyhovuje samo-
spravnym krajom. EU chce zaviest myto pre osobné
automobily najneskor do roku 2012.

NDS pripista
viacero moznosti

Nédrodna dialni¢-
nd  spolonost
(NDS)  predpo-
klada, ze v ramci
systému elektro-
nického  vyberu
myta by sa mohlo
spoplatnit  pri-
blizne 2 400km
ciest. Ide najma

Rychloobratkovy tovar

o dialnice, ces-

ty 1. triedy a v kratkych Usekoch aj paralelné cesty
2. triedy. Spoplatnenie Usekov ciest 2. triedy by
malo podla slov Tibor Schlossera, riaditela NDS pre
stratégiu, zabranit odklonu dopravy na nespoplatne-
né cesty. ,,Sklsenosti z Ceska ukazujt, Ze dochadza
k odklonu, najma v no¢nych hodinach, na cesty 2.
az 3. triedy,” povedal T. Schlosser. Systém elektro-
nického myta by mal podla odhadov spol. NDS za
prvych 12 mesiacov od zavedenia priniest priblizne
4 mld. Sk. Cena myta by mala priblizne kopirovat ce-
nové hladiny v okolitych Statoch. PredbeZzné odhady
sa pohybujt od 4 do 6 Sk za kilometer. Cesty sa spo-
platnia pre nakladné vozidla nad 3,5 tony a autobu-
sy s kapacitou 9 a viac ludi. Perspektivne vsak NDS
pocita aj so spoplatnenim ciest pre osobné vozidla.
Myto by sa malo podla jeho slov vyberat od zaciatku
roka 2009 s tym, Ze pre NDS je podstatna kvalita
systému a podriadi jej aj termin jeho spustenia.

ovorili sme s RNDr. Slavomirom
Lajdom, riaditefom spolo¢nosti
Chirasys.

Vasa spolocnost je na trhu in-
formaénych technolégii Strnast rokov.
Na €o sa Specializuje?

Slavomir Lajda: Nasim hlavnym pro-
duktom je systém IBIS/DB, ktory po-
nukame najmé vyrobnym a obchodnym
spolo¢nostiam na Slovensku a v Cesku.
Pred desiatimi rokmi sme sa zacali ve-
novat komunika¢nym technolégidm,
ktoré boli vtedy nové a malo pouzivané.
St to technoldgie, ktoré umoznuju elek-
tronicki komunikdciu medzi réznymi
softvérovymi programami a spolo¢nos-
tami.

MbZete blizSie predstavif sys-
tém IBIS?

Slavomir Lajda: IBIS znamend Indus-
trial Basic Information System. Ide
o velky komplexny informacny systém
pre riadenie obchodnych a vyrobnych
organizacii. Vyuziva sa v roznych od-
vetviach priemyslu od strojarstva az po
potravinarsky priemysel, ktory je v st-
casnosti predmetom ndsho prioritného
zaujmu.

(03;fdi01:E V Eom je prinos IBIS-u pre spo-
lo€nosti, ktoré sa zaoberaji rychloobrat-
kovym tovarom?

Slavomir Lajda: Spolupracujeme s pe-
karenskymi spolo¢nostami a s podnik-
mi, ktoré sa zaoberaju mésovyrobou.
Prave im ponukame rieSenie na dvoch
urovniach. Jednak je to samotny systém
IBIS, to znamena systém pre riadenie
napr. pekarne. Druha troven je komu-
nika¢nd — s okolitym svetom pre nich
dolezitym, ako st odberatelia, dodava-
telia a pod. Délezitost tejto komunika-
cie rastie najmé z toho dovodu, ze ide
o firmy, ktoré vyrabaja rychloobratkovy
tovar. Typickymi aktivitami takychto
spolo¢nosti je denny ndkup tovaru od
dodavatelov a takmer okamzity predaj
a distribucia vlastného tovaru. Najcas-
tejSie pouzivanymi obchodnymi doku-
mentmi sd objedndvka, faktura, cen-
nik, avizo o dodavke a pod. Tieto firmy
maju, prirodzene, velky obrat obchod-
nych dokumentov a ten musi byt rychly,
efektivny a spolahlivy. V tomto segmen-
te podnikania uz na pokrytie stvisiacich
agend nesta¢i nasadenie dodatocnej
pracovnej sily. Mnozstvo dokumentov
je také enormné, Ze je nutné ludsky fak-
tor minimalizovat a nahradit ho elek-

tronickym komunika¢nym systémom.
Vzhladom na to, ze kazda spoloc¢nost
ma vlastné poziadavky na komunikaciu,
ponikame nasim zakaznikom rieSe-
nia na mieru. Ide o rieSenia s vyuzitim
technolégie SONIC ESB na baze SOA
a o skladanie uz existujdcich sluzieb do
funkéného celku.

(0;fd 1K Ako funguje komunikacény sys-
tém v pripade spolocnosti s rychloobrat-
kovym tovarom?

Slavomir Lajda: Ak si zoberieme ako pri-
klad pekérne, priblizne tridsat z nich vy-
tvorilo zdruzenie SuperPek, ktoré vystu-
puje navonok voc¢i velkym odberatelom,
akymi st napr. obchodné retazce. Jednot-
livé pekarne, ktoré v nich chct predavat
svoj tovar, svoj biznis realizujd prostred-
nictvom zdruzenia SuperPek. Je prirodze-
né, ze v celej retazi pekdren — SuperPek
— obchodny retazec dochadza k vymene
vysokého poctu rdéznych obchodnych
dokumentov. Klasicky sa to riesi tak, ze
pekéren vystavi faktiru, postou ju posle
zdruzeniu SuperPek, kde ju niekto musi
zaevidovat, prepisat do pocitaca a pod.
A préve tento neprakticky a zdlhavy pro-
ces odbturava na$ komunikacny systém.
Prvotny dodavatel vo svojom vnttornom
systéme vystavi faktiru pre SuperPek,
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Pavol Prikryl

Komunikujte

ENE

efektivnejsie

Rychlo sa rozvijajlca siet logisticko-distribu¢nych centier
kraCa ruka v ruke s rozvojom technolégii. V segmente
rychloobratkového tovaru kvalitny komunikacny softvér
nielen sprehladni nutné papierovanie, ale zvySuje aj

konkurencieschopnost.

11

y ,I T technologie prenikaju aj do pekarni.

ktora sa automaticky objavi vo vnutor-
nom systéme zdruzenia SuperPek. Ten uz
len v zmysle dohody s obchodnym retaz-
com vystavi pre neho v danom case fak-
taru. Jednoducho povedané, ide o rychlu,
efektivnu a u¢innd schopnost vymeny
kltcovych obchodnych dat v rdmci jed-
notlivych pekarni, zdruzenia SuperPek
a obchodnych retazcov.

0 fdi6iE Teda komunikaény systém
zjednoduSi cely proces.

Slavomir Lajda: Nielen to. Dochadza
aj k uspore ndkladov a tiez k znizeniu
chybovosti dat pri vstupe objednavok
v komplexnom informa¢nom systéme.
Prirodzene, ze takyto systém komuni-
kacie zvySuje konkurencieschopnost
firmy.

Vyzera to, Ze sa zacinate $pe-
cializovat v logistickom segmente pod-
nikania.

Slavomir Lajda: Logistika je vyznamny
prvok hospodarstva s velkou buddcnos-
tou. Je tu velky potenciél aj na rozvoj
komunika¢nych technolégii. Vznikaja
logisticko-distribu¢né centrd s mnoz-
stvom dodavatelov a odberatelov. Au-
tomaticky sa vytvara zna¢ny tlak na
komunikéciu, a preto sa ndm javia pra-
ve elektronické komunikdcie vhodnou
platformou pre tato oblast trhu, v tejto
oblasti sa planujeme angazovat.

Komunikujete s logistickymi
centrami, aby ste zmapovali ich pozZia-
davky?

Slavomir Lajda: Na zaciatok juna 2007
pripravujeme v Bratislave odborny se-
minar o vyuziti komunika¢nych techno-
l6gii v logistike. V ramci tohto podujatia
chceme rozobrat s firmami pdsobiacimi
v logisticko-distribu¢nej oblasti v teore-
tickej aj praktickej rovine ich aktudlne
potreby a poziadavky tykajtice sa komu-
nikdcie. Sme presvedceni o tom, Ze na
Slovensku tdto oblast nie je zatial velmi
rozvinutd. Il

Elektronicke komunikacie v logistike
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Kongresové centrum TECHNOPOL — BIZNISUITE, Kutlikova 17, Bratislava 7. lun 2007

Moznosti elektronickej vymeny

Integrama roznych informacnych

Udajov v dodavatelsko-odberatelskych systémov s vyuzitim najmodernejSich

vztahoch
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technolégii na principe SOA

Ciel ova skupma manazment
logistickych centier, distribu¢nych
spolo¢nosti, velkoobchodov...
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Kontaktna osoba: Ing. Miroslava PavloviCova, e-mail: mpavlovicova@chirasys.sk tel.: 034 690 5335, sekr.: 034 690 5310, www.chyrasysq(
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